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Geballte Kompetenz in ,,C”

Die Strukturverdnderungen im Einkauf folgen einer Leitlinie: der drastischen
Lieferantenreduzierung und Prozesskostenoptimierung. Die EBS-Gruppe bietet
darauf abgestimmt C-Teile-Komplettldsungen aus einer Hand.

disziplin den Zehnkampfer immer weit hinter sich las-

sen. Eine Vision, die flinferfolgreiche Unternehmer aus
dem Minsterland und Sauerland ver Augen hatten, als sie
im Jahr 2007 die EBS-Gruppe aus der Taufe hoben. Mit die-
ser strategischen Allianz biindeln sie als eigenstandige Unter-
nehmenihre unverwechselbaren Kompetenzen im Bereich der
C-Teile, um fur potenzielle Kunden rund eine Million Artikel von
1800 Herstellern zu bevorraten und Just-In-Time bereitzu-
stellen.
Dazu gehéren beispielsweise Schrauben, Schmierdl, Kabel-
trommeln, Dichtringe, Druckerpatronen, Bliropapier oder
Arbeitshandschuhe. Eben diese Kleinteile, DIN- und Norm-
teile sowie Verbrauchsmaterialien, Werkzeuge oder auch
Werkstattchemikalien sorgen flr einen reibungslosen Ablauf
der Fertigungsprozesse und Dienstleistungen.
Zwar entsprechen diese Warengruppen im Schnitt nur etwa
20 Prozent des Warenbestandes eines Unternehmens, aller-
dings binden sie beim Handling bis zu 80 Prozent Zeitaufwand.
Vender Kundenstruktur sind es Ubenwiegend mittlere und gré-
Bere Untermehmen mit 50 bis 500 Mitarbeitern, die die EBS-
Gruppe bedient.,Die Optimierung der Logistikkette zur Beschaf-

D er Profi wird im sportlichen Vergleich in der Einzel-
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fung von C-Teilen birgt erhebliche Einsparpotenziale’, ver-
deutlicht Daniela Isfort als Sprecherin der EBS-Gruppe.
Kundenerientierte und individuelle Betreuung durch regiona-
le GroBBhandler misse eine umfassende Beratung bis zur
Einflhrung einer funktionsfahigen, wirtschaftlichen Beschaf-
fungslésung einschlieBen. Neben 1BS Blirosysteme gehdren
auch der Stahl- und Sanitarhandler Jos. Busch aus Mesche-
de, die Arnsberger Partner Sieland Industriebedarf GmbH,
die Griine Mineraldle GmbH & Co. KG und die Lubin & Hiller
Elektro-GroBhandlung GmbH zum effizienten C-Teile-
Verbund.

Die Kunden aus Industrie, Handwerk und Kommune diirfen
von der EBS-Gruppe ein besonderes Leistungsspeldrum envar-
ten. Dabei profitieren sie vor allemvon der langjahrigen Erfah-
rung der einzelnen Unternehmen. ,Die Schnelligkeit, Flexibi-
litdt und Kundennahe des regionalen Fachhandels kommt den
Kunden zugute, ebensowie die Individualitit der Partner. Basis
unserer Arbeit ist eine umfassende Betreuung - alle Mitglie-
der der EBS-Gruppe verstehen sich in erster Linie als Pro-
blemldser”, fasst Stefan Haas, Geschaftsfihrer der Sieland
Industriebedarf GmbH, das Selbstverstandnis der Partner
Zusammen.



DerVerbund greift auf ein umfangreiches Pro-
duktportfoliozurtick: Ob Elektromaterial, Arbeits-
schutz, Werkzeug, Blircbedarf sowie Stahl und
Sanitar - mit diesem Verbund prasentieren sich
in der Region Sauerland die fiinf spezialisierten
FachgroBhandler. Aber: ,Professionelles C-Teile-
Management verlangt mehr als den Einsatz der
passenden Software - auch innerhalb einer wirt-
schaftlichen Organisation mit schlanken Abliu-
fen geht es nicht ohne profunde, detaillierte Pro-
duktkenntnisse, wie wir sie unseren Kunden bieten
kénnen”, betont Daniela Isfort, Geschaftsfiihre-
rin von BS Blrosysteme in Minster und Mitini-
tiatorin der EBS-Gruppe.

Die Serviceleistungen des Verbunds sind modu-
lar angelegt und werden von einem festen
Ansprechpartner auf Seiten der EBS-Gruppe fiir
den einzelnen Kunden passend zugeschnitten. Ein
Héchstmall an Flexibilitdt auf Seiten der Dienst-
leister ist Grundlage jedes Konzeptes. Die enge
Zusammenarbeit mit europaweit fihrenden Ein-
kaufverbinden verspricht ein umfassendes Lager-
und Versorgungssystem.

Besonders komfortabel: Umfassende Software-
[3sungen, die Einkaufsprozesse elektronisch abbil-
den, erleichtern die C-Teile-Beschaffung. Die EBS-
Gruppe bietet somit online ein eProcurement, mit
dem Unternehmen ihr C-Teile-Management fiir
eine erfolgreiche Zukunft risten.

Ziel sei die Entlastung des Kunden, indern die kom-
plette Abwicklung der C-Teile-Beschaffung outge-
sourct werde, Der Vorteil fir den Kunden: Von den
logistischen Ablaufen ist er befreit - die Faden
hinter den Kulissen ziehen die Profis der EBS-Grup-
pe. Einkauf, Lagerung, Kommissionieren und Ver-
sand erfolgt aus einer Hand - in der Regel binnen
24 Stunden. www.ebs-gruppe.de

Vom C- zum A-Artikel

Insbesondere e-Procurement-Lasungen beschleu-
nigen die Entwicklung in Richtung Prozessko-
stenoptimierung und Lieferantenreduzierung,
indem sie die Beschaffungsprozesse von C-Arti-
keln wie Werkzeug, Industriebedarf oder Biro-
materialien nachhaltig optimieren. Gerade der
Einkauf von C-Teilen bietet den Unternehmen
enorme Einsparpotenziale, wenn sie die Ver-
antwortung fiir die Beschaffung einem kompe-
tenten externen Dienstleister Gbertragen.

LDennwas fir die produzierenden Unternehmen
per Definition C-Teile sind, sind fiir die Dienst-
leister A-Artikel, kommentiert |BS Blrosysteme-
Geschaftsfuhrerin Daniela Isfort. Viele der IBS-
Kunden nutzten den Einkaufvon Birobedarf, um
ihre ersten Erfahrungen mit e-Procurement bzw.

s et C EBS
oo —
E——— PR S e —
T eap wdeipi i R
FowERzaCEE [T] v memaren ian o,
Gt
Bt g v M M e U i 4w ' e 7 e o e, B e ey
Frep——
S s "
el ]
" 2 G et gt [
RS i, —
fmmarteTm
aslatfL] Betrirge 1w - esraiea o 4 i
5iE|EI‘Id Feroniibas Somen
Fleiale rmetiaar L, A

st i

Eai becbin ol s Ay e s et sten. D hilhmpt

T

i e e s e

Bkt bk 0 ds Msholl sl ma b waim: Co i don 0" masliievem.
R B0 AT b o T i 20 D

B b

der elektronischen Bestellabwicklung zu machen, erzahlt die Kauf
frau. Diese Kunden begleite man schon seit Jahren erfolgreich bei
der Umsetzung. Doch dies allein reiche heute nicht mehr aus. Um
dem - vor allem mittleren und groBen - Kunden eine bedarfsge-
rechte Beschaffungsoptimierung anbieten zu kénnen, werden ganz-
heitliche Ansitze und Lésungen bendtigt. Anstatt den C-Teile-Bedarf
iiber die unterschiedlichen Einzel-Bestellsysteme zu ordern, macht
es Sinn, den Bedarf auf méglichst einer Plattform abzubilden.
Stichpunkte fir eine moderne Plattform sind Multilieferantenfahigkeit
(komplette Integration aller C-Artikel, d.h. alle Lieferanten unter einer
Oberflache); die Abbildung des kundenindividuellen Kernsortiments
(eingeschrankte Ansichtsrechte miissen méglich sein); individuelle ein-
oder mehrstufige Genehmigungsverfahren (Einzelartikel, Positions-
werte, Bestellwerte); Budgetierungsverfahren (unterschiedliche Zeit-
riume, automatische Benachrichtigung vor Uberschreitung, ...); elek-
tronisches Wareneingangsveﬁahren und Rechnungsclearing;
Gutschriftenverfahren; SAP-Integration (Ubergabe kompletter Waren-
kérbe oder reine Ubergabe der Abrechnungsdaten); Abbildung kun-
denindividueller Materiallager (Formularartikel, Streuartikel) und Visi-
ten- und Stempelkonfigurator.

Als Logistikdienstleister miteinem eigenen 5000 m? groBen Logistik-Zen-
trum gehort es zur IBS-Kernkompetenz, auch kundenindividuelle Artikel
in das Sortiment aufzunehmen und mit den normalen Birobedarfs-
kommission kostenstellengerecht bis an den Schreibtisch des Kundenzu
liefern. Das IBS-, LogistikCenter” in Miinster (Roxel) verfiigt Gber 2000
Palettenstellpldtze, somit kann auf 15 000 Artikel direkt zugegriffen
werden. Cirka tausend Pakete werden taglich ausgebracht und nach indi-
vidueller Absprache mit dem Kunden versendet.

Jenseits des Hauptstandortes in Minster gibt es IBS-Niederlassungen
in Bochum, Lengerich, Sundern, Magdeburg und inWeilenbom bei Dres-
den. Insgesamt 220 Mitarbeiter beschaftigt das Unternehmen.

Die IBS positioniert sich als einer der wenigen unabhingigen Fach-
héndler, der sich neben den Global Flayern der Branche behauptet. IBS
ist stark in Nordrhein-Westfalen, beliefert dariber hinaus aber auch
Kunden in anderen regionalen Zentren Deutschlands. Zu den GrofB-
kunden des Unternehmens gehéren Versicherungen, Banken, Behér-
den, ein fihrender Mineraldlkonzern und die Landesbausparkasse, fir
die das Unternehmen von der Fermularverwaltung bis zum Versand
von Informationsmaterial ,alles aus einer Hand" erledigt
www.ibs-buerosysteme.de
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